Selbststandiger Vertriebsberater (m/w/d)
fiir Gruppen- & Geschéftsreisen gesucht

Du bist kontaktstark, gehst gerne auf Menschen und Unternehmen zu und
mochtest  dir auf  selbststandiger Basis ein eigenes Geschaft
aufbauen? Dann suchen wir genau DICH!

Wir sind ein etabliertes Reisebliro mit wachsendem Kundenstamm und moch-
ten einen neuen Geschéftsbereich aufbauen.

Dafiir suchen wir eine/n selbststandige/n Vertriebsberater/in, der/die Schu-
len, Vereine, Organisationen und kleine bis mittlere Unternehmen anspricht und
fur unsere Reiseangebote begeistert.

Deine moglichen Geschéftsfelder:

Schul- und Gruppenreisen: Du kontaktierst Schulen und andere Einrichtun-
gen, stellst unser Angebot vor und entwickelst gemeinsam mit den Ansprech-
partnern passende Reisen.

Geschéftsreisen fiir kleine und mittlere Unternehmen: Viele kleinere Un-
ternehmen haben keine eigene Reiseabteilung und bendtigen trotzdem Un-
terstlitzung bei der Organisation von Geschéftsreisen. Genau hier mochtest
du ansetzen und langfristige Kundenbeziehungen aufbauen.

Gruppenreisen & individuelle Reiseangebote: Darliber hinaus kannst du
weitere Gruppen und Organisationen als Kunden gewinnen.

Was wir dir bieten:
*Selbststandige Tatigkeit mit attraktiver Vergltung auf Provisionsbasis
*Kein Fixum - aber auch kein finanzielles Risiko durch einen eigenen Laden
¢ Unterstlitzung durch unser bestehendes Reisebiiro
*Professionelle Infrastruktur und Reiseveranstalter-Anbindung
* Unterstlitzung bei der Angebotserstellung und Abwicklung
*Du kannst deinen Kundenstamm eigenstandig aufbauen

*Freie Zeiteinteilung und eigenverantwortliches Arbeiten
*Moglichkeit, einen eigenen Geschaftsbereich innerhalb unseres
Reisebliros aufzubauen

Deine Aufgabe:
Du bist unser Gesicht nach auen. Du identifizierst potenzielle Kunden,
nimmst Kontakt auf, flihrst Gespréche, stellst unsere Moglichkeiten vor und
entwickelst daraus langfristige Geschaftsbeziehungen. Dabei geht es aus-
driicklich nicht um stumpfe Telefonakquise.
Du passt zu uns, wenn du:

*gerne auf Menschen zugehst

e iberzeugend und professionell auftreten kannst

*Spall am Vertrieb und an Akquise hast

e selbststandig und eigenverantwortlich arbeitest

*langfristige Kundenbeziehungen aufbauen mochtest

eidealerweise Erfahrung im Vertrieb, Tourismus, Au3endienst, B2B oder

Bildungsbereich hast

Tourismuserfahrung ist von Vorteil, aber kein Muss. Entscheidend sind deine
Personlichkeit und dein Vertriebstalent.
Einsatzgebiet: Gro3gebiet Aachen, Belgien und Niederlande an der Grenze.
Vergitung: erfolgsabhéngig auf Provisionsbasis.

Du mdchtest nicht einfach ,,einen Job*, sondern dir einen eigenen Kunden-
bereich mit unserem Reisebiiro im Riicken aufbauen? Dann freuen wir uns auf
deine Nachricht. Schreib uns kurz etwas Uber dich, deine bisherige Erfahrun-
gen und in welcher Region du téatig werden mochtest.

i Bewerbungen bitte ausschlieBlich per Email an: ¥

REISEZEIT Reisezeitaachen@gmx.de REISEZEIT
2002762731




